
Bid Manager (H/F)

Contribuer au développement de la prise de commande 
S’intégrer à l’équipe Sales & Marketing d’OKTAL-SE
Réponse à des appels d’offres et rédaction de propositions techniques et financières 

Suivi des propositions 
Compréhension des besoins du client avec l’appui de l’équipe R&D, de l’équipe
Support Client et de l’équipe Formation
Compréhension de l’offre technique 
Mettre en œuvre des démonstrations de premier niveau des produits logiciels  
Organiser des RDV sur le site d’OKTAL-SE et directement chez les clients
Participation à des événements (salons, rencontres partenaires, …) 
Suivi du processus Qualité « vendre »

Bonne Communication
Fiabilité & confiance
Pérennité 
Contact client
Rigueur
Appétence pour le développement de supports marketing
Intérêt pour le domaine des images de synthèse
Powerpoint, Word & Excel
Bon niveau en anglais 

Évolution suivant les appétences de la personne 
Gestion complète d’un compte client 

Missions :

      adressées aux clients Français & étrangers

Compétences souhaitées :

Perspectives d'évolution : 

poste en CDI basé à Vigoulet-Auzil 31320


